
Vyberte si správneho dodávateľa.
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Nový trend vo vykurovaní.
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Tradiční vs. alternatívni 
dodávatelia.

Elektrická energia a plyn
Ako postupovať pri výbere 
dodávateľa energií.
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nový trend vo vykurovaní

Propán-bután vo fľašiach poznáme hlavne ako palivo z plyno-
vých sporákov. Vedeli ste však, že okrem toho možno propánom vykurovať 
domy, chaty a chalupy, ale aj väčšie priemyselné objekty alebo celé sídliská?

Nespočetné prednosti pro-
pánu

1 Propán postupne nahrádza 
kotly na tuhé palivo a tradič-

né palivá ako sú drevo a uhlie. Lá-
kavá je najmä pohodlnejšia mani-
pulácia, keďže zásobníky propá-
nu nevyžadujú žiadnu špeciálnu 
obsluhu a údržbu. Popri tom sa 
navyše šetrí čas strávený prípra-
vou paliva a likvidáciou pevného 
odpadu, pretože pri spaľovaní 
propánu žiadny pevný odpad ani 
sadze nevznikajú. Okrem toho, 
množstvo produkovaných emisií 
je niekoľkonásobne menšie ako 
pri spaľovaní tuhých palív.

Ideálne riešenie pre objek-
ty bez zavedeného plynu

2 Vykurovanie propánom je naj-
vhodnejším spôsobom pre 

všetky oblasti, kde nie je zavedený 
zemný plyn. Propán dokáže zemný 
plyn plnohodnotne nahradiť, do-

konca je až trikrát výhrevnejší. Zá-
sobníky s propánom je možné in-
štalovať kdekoľvek s nízkymi fi-
nančnými nákladmi. Nie je potreb-
ná výstavba špeciálnych objektov 
alebo miestností. Inštalácia je jed-
noduchá a z hľadiska nákladov je 
podstatne výhodnejšia ako inštalá-
cia iných spôsobov vykurovania. 
Počiatočné náklady sú napríklad  
v porovnaní s vykurovaním tepel-
nými čerpadlami veľmi nízke a in-
vestované peniaze sa v úsporách 
používateľom vrátia v krátkom ča-
se. V prípade neskoršej plynofikácie 
nie je problém vymeniť trysky 
spotrebičov a prejsť na používanie 
zemného plynu.

Ide o absolútne bezpečné 
riešenie

3 Prednosťami propánového 
vykurovania sú aj bezpeč-

nosť a spoľahlivosť. Zdrojom 
energie je skvapalnený propán  

v zásobníku. Pri odbere dochádza 
jeho odparovaním spätne k pre-
chodu do plynného skupenstva, 
spotrebiče tak využívajú odpare-
ný propán rovnakým spôsobom 
ako zemný plyn. Množstvo plynu 
v zásobníku je ľahko kontrolova-
teľné a operatívne doplniteľné. 
Novinkou na Slovensku je navyše 
možnosť dlhodobého prenájmu 
zásobníka s nainštalovaným ply-
nomerom. Zákazníci potom pla-
tia, ako pri iných druhoch ener-
gií, za spotrebovaný plyn až po 
odpočte plynomeru. V prípade, že 
uvažujete o montáži nového kú-
renia, renomovaná spoločnosť 
vám pripraví porovnanie výhod-
nosti vykurovania propánom zo 
zásobníka oproti iným riešeniam 
a zabezpečí kompletnú montáž  
a prevádzku zásobníka.+

noVinkY

„Pri výbere do-
dávateľa si dô-
kladne preštu-
dujte podmienky 
zmluvy.“
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We make our readers succeed!

■■ inzercia

Majte spotrebu 
pod palcom!

Moderné riešenie od SSE pre moderné domácnosti.

Prvá slovenská aplikácia, s ktorou ušetríte na energiách.

K dispozícii pre iPhone a Android

Stiahnite si aplikáciu zadarmo na www.mojasse.sk

www.sse.sk

 Miroslav KúsKa

FLAGA spol. s r.o.



Najväčšia úspora od RWE

Najvyššiu zľavu prináša RWE 
Gas Slovensko – až 12 percent 
z ceny za dodávku zemného 
plynu. „Naša spoločnosť je 
najväčším konkurenčným do-
dávateľom zemného plynu na 
Slovensku. Bez ohľadu na vý-
voj cien ponúkame vždy nižšie 
ceny ako dominantný hráč na 
trhu,“ hovorí konateľ spoloč-
nosti Miroslav Kulla. Spoločnosť 
predáva firmám od roku 2008, 
domácnostiam ponúkla svoj 
Modrý plyn po prvýkrát v apríli 
2011. Okrem ceny ponúka RWE 
Gas Slovensko aj zázemie silnej 
energetickej skupiny RWE, čo 
prináša spoľahlivosť a stabilitu. 

Garancia nízkej ceny 
za každých okolností

„Za rok sme získali niekoľko 
desaťtisíc zákazníkov aj vďa-
ka garancii trvalej úspory,“ 
zdôrazňuje konateľ spoločnosti. 
RWE Gas Slovensko totiž bez 
ohľadu na aktuálny cenový vývoj 
dokázala vždy poskytnúť zľavu 
vo výške 12 percent z ceny za 
dodávku Modrého plynu. V me-
siacoch júl až október 2011 to 
bolo dokonca 15 %, čo vtedy ne-
ponúkal žiaden iný alternatívny 
dodávateľ.  Bolo to v čase, keď 
tradičný dodávateľ zvýšil ceny a 
RWE Gas Slovensko v záujme 
zákazníka podržala ceny najdlh-
šie ako mohla. 

Nebojte sa zmeny dodáva-
teľa, je to jednoduché

„Jedna vykurovacia sezóna 
skončila, je čas myslieť na 
ďalšiu. Zákazníkom odpo-
rúčame, aby zmluvu s RWE 
Gas Slovensko uzavreli do 23. 
marca,“ zdôrazňuje konateľ Mi-
roslav Kulla. Ponuku Modrého 
plynu môžu zákazníci získať na  
Zákazníckej linke 0850 123 998,
ktorá je prístupná každý pra-
covný deň.  Z pohodlia domo-
va si môžu zákazníci objednať 

Modrý plyn aj cez ONLINE for-
mulár na www.ModryPlyn.sk. 
Ak chcú zákazníci získať Mod-
rý plyn, môžu sa dohodnúť aj s 
niektorým z predajcov spoloč-
nosti. Podomoví predajcovia 
sú riadne označení a riadia sa 
etickým kódexom. Ich totožnosť 
je možné overiť na Zákazníckej 
linke. „Zmena dodávateľa je 
bezplatná a jednoduchá. Všet-
ky administratívne úkony vy-
bavíme za zákazníka, postačí 
podpísať zmluvu a splnomoc-
nenie,“ uzatvára Kulla. 

ZNÍŽTE SI CENU PLYNU

V čase, keď tradičný dodávateľ zvyšoval ceny a RWE Gas Slovensko                          
v záujme zákazníka podržala ceny najdlhšie ako mohla,                                                      

znamenala úspora aj 150 eur ročne 
(v tarife D3 pri ročnej spotrebe 35 MWh). 

Ceny zemného plynu pre domácnosti sa znížia. Rozhodla o tom 
nedávno Rada pre reguláciu Úradu pre reguláciu sieťových od-
vetví. Zákazníci tradičného dodávateľa budú za plyn, ktorý pou-
žívajú na vykurovanie či varenie, platiť o 3 až 5 % menej. Ušetriť 
môžu v priemere 70 eur ročne. Alternatívni dodávatelia však ga-
rantujú ešte väčšiu úsporu. 

Tradičný dodávateľ plynu

RWE Gas Slovensko

apríl 2011                apríl 2012

Vyjadrenie ceny v mesiaci apríl 2012 vychádza z predpokladu RWE Gas Slovensko.
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zľava 12 - 15 %

■■ inzercia
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Rozdielov je viac, zákazníkov však 
najviac zaujíma cena. ČEZ Slovensko 
ako alternatívny dodávateľ garan-
tuje všetkým svojim zákazníkom  
z radov domácností a malých a stred-
ných podnikateľov nižšiu cenu ako 
im vie ponúknuť tradičný dodávateľ. 
Kvalita plynu a elektriny je pritom 
u každého dodávateľa rovnaká. ČEZ 
Slovensko klientom zároveň posky-
tuje zázemie silnej skupiny ČEZ.

Tradiční dodávatelia majú stále 
významné postavenie na trhu z his-
torického dôvodu.  Vďaka alternatív-
nym dodávateľom vzniklo konku-
renčné prostredie, z ktorého najviac 
získava zákazník.  Akýmsi mýtom 
je, že alternatívec nebude schopný 
splniť svoj sľub rovnako kvalitného 
či lepšieho klientskeho servisu, než 
tradiční rivali. Zabúda sa na to, že al-
ternatívec musí byť proste lepší, inak 
nezíska jediného klienta.

Rozdiely sú obrovské, najmä čo 
sa týka schopnosti poskytovať kva-
litné služby a zákaznícku starostli-
vosť. Tradiční dodávatelia disponu-
jú skúsenosťami, znalosťami a kom-
petenciou pre riešenie všetkých zá-
kazníckych požiadaviek. Z informá-
cií priamo od zákazníkov vieme, že 
nie všetci alternatívni dodávatelia 
sú schopní zabezpečiť základné pro-
cesy a môžu sa presadiť len cenovou 
konkurenciou.

samozrejme, vybrať si toho naj-
lepšieho dodávateľa môžu rovnako 
domácnosti ako aj firmy. Zmena do-
dávateľa je v podstate len adminis-
tratívna zmena, nedochádza k zme-
ne plynomeru alebo elektromeru  
a zákazník dostáva rovnaký produkt. 
Jediné, čo sa pre neho zmení je ce-
na na faktúre. Prechod k spoločnos-
ti ČEZ Slovensko je navyše bezplatný, 
neúčtujeme žiadne vstupné ani vý-
stupné poplatky. 

Naša ponuka odberu elektrickej 
energie a plynu je atraktívna pre 
každého zákazníka, či už je to bežná 
domácnosť, živnostník alebo malý či 
stredne veľký podnikateľ.  Zakladá-
me si na kvalitnej ponuke pre všet-
kých zákazníkov, odbremeňujeme 
ho od akejkoľ- vek 
práce navyše. 

Pri dodr-
žaní istých 
p o d m i e n o k 
(najmä výpovednej lehoty), 
môžu vždy k prvému dňu štvrťroka 
zmeniť dodávateľa aj domácnosti. 

V prvom rade si treba overiť spo-
ločnosť. Dôležitým ukazovateľom je 
napríklad ako dlho je spoločnosť na 
trhu a aké má s dodávkami energií 
skúsenosti. Skupina ČEZ je energe-
tickým koncernom pôsobiacim vo 
viac ako 10 krajinách strednej a ju-
hovýchodnej Európy. Elektrinu, plyn 
a teplo dodáva 9,3 mil. zákazníkom. 
Sme teda veľkou a stabilnou spoloč-
nosťou s overeným know-how a kva-
litnými službami.

Pre väčšinu zákazníkov je najdôle-
žitejším ukazovateľom cena. Výsled-
nú cenu ovplyvňujú viaceré faktory, 
najdôležitejšia je však pri porovna-
ní pri elektrine cena za silovú ener-
giu a pri plyne samotná cena za plyn.  
Ostatné položky tvoriace cenu sú re-
gulované štátom. Dôležitý je však aj 
osobný prístup k zákazníkovi , zákaz-
nícka podpora a istota v stabilitu, dô-
veryhodnosť spoločnosti a zmluvné 
podmienky.

Najväčšou motiváciou pre zme-
nu dodávateľa je cena. Je však po-
trebné urobiť prepočet na skutočnú 
ročnú spotrebu, nestačí ponuka per-
centuálnej zľavy, ktorá sa týka väčši-
nou len ceny dodávky, ktorá predsta-
vuje asi len polovicu celkovej ceny.  
S cenou súvisia aj ďalšie poplatky, 
ktoré môžu celkovú cenu navyšovať 
– rôzne aktivačné poplatky, pokuty 
pri ukončení zmluvy a podobne.

Aký je rozdiel medzi tradičnými 
a alternatívnymi dodávateľmi 
elektriny a plynu?

Môžu dodávateľa energií zmeniť  
aj bežní ľudia?

čo všetko by sme si mali pri výbe-
re čo najlepšieho dodávateľa elek-
triny alebo plynu všímať?

expert panel

■■ inzercia

Ing. Igor Ďatko
konateľ, ČEZ Slovensko, s.r.o.

Žanet Müllerová
výkonná riaditeľka, Energetické Centrum 
a.s.

Mgr. szilárd Mangult
riaditeľ divízie obchod a služby, StREDo-
SLoVEnSKÁ EnERgEtIKA, a.s

ČEZ SlovEnSko, váš Spoľahlivý partnEr
Elektrinu a plyn získate od nás vždy lacnejšie než od tradičného dodávateľa.
ČEZ Slovensko, s. r. o., je členom Skupiny ČEZ, ktorá patrí medzi desať najväčších energetických koncernov v Európe 
a je lídrom na trhu v strednej a juhovýchodnej Európe. Zabezpečuje spoľahlivé dodávky energií pre viac než 9 miliónov 
zákazníkov v 11 krajinách Európy.

V roku 2011 sme potvrdili postavenie lídra aj na slovenskom trhu alternatívnych dodávateľov energií podpísaním 
74.000 nových zmlúv spolu v oboch komoditách.

skupina ČEZ Zákaznícka linka 0850 888 444 www.cez.sk

RAdY 
OdBORNíKOv
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Vďaka preventívnej prehliadke bude váš kotol 
pracovať úspornejšie aj ekologickejšie

■■ Preventívne prehliadky sú neoddeliteľnou súčasťou pravidelnej 
údržby plynových spotrebičov, ktorá vám zabezpečí ich úspornú a bezpeč-
nú prevádzku. Kontrolu plynových spotrebičov, najmä kotlov, je vhodné 
vykonať raz ročne a ideálne po skončení vykurovacej sezóny, takže prá-
ve teraz je na ňu ideálny čas. Počas prehliadky technik skontroluje jednak 
bezpečnosť prevádzky kotla, ale zároveň ho optimálne nastaví na čo naj-
úspornejší režim odberu zemného plynu, čo zníži vaše náklady na energie. 

■■ Ak si chcete objednať preventívnu prehliadku vášho plynového 
spotrebiča jednoducho a rýchlo, využite zoznam Aliančných partnerov 
SPP, ktorých zoznam nájdete na www.spp.sk. Na základe zadaných kri-
térií si môžete jednoducho vyhľadať servisné spoločnosti, ktoré vykoná-
vajú preventívnu prehliadku vo vašom meste či okolí a presne pre váš 
typ spotrebiča. 

■■ Ak už váš starý kotol doslúžil, technik vám môže odporučiť aj jeho 
výmenu za moderný kondenzačný kotol, ktorý môže významne prispieť 
k zníženiu vašich nákladov na vykurovanie a ohrev vody. Alianční part-
neri SPP ponúkajú najmä v jarných mesiacoch tieto kotly so zaujímavý-
mi zľavami.

tIpy

1.
2.

3.

využite Výhodnú ponuku plynových spotrebičov 
od Aliančných partnerov SPP

súťažte s EkoFondom o EkoVýhru až do

znížte svoje ročné náklady na teplo minimálne o

300 eur

10 %

Exkluzívne pre zákazníkov SPP

Sútaž EkoFondu o EkoVýhru trvá od 1. 9. 2011 do 30. 9. 2012. Viac informácií nájdete na www.ekofond.sk. 
Aktuálnu Výhodnú ponuku plynových spotrebičov od Aliančných partnerov SPP nájdete na www.spp.sk. 

S novým kondenzačným kotlom usporíte teraz až 3 x:

3  x viac úSPPor

03590 EkoVýhra 101x132.indd   1 9.3.2012   15:00
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inšpirácia

Máme 2x viac 
energie
S novou energiou a lepšou cenou už dnes!

Pre podnikateľov a samosprávy prichádzame s možnosťou až 15 % 
zľavy na plyn a ponukou fixnej ceny po celú dobu viazanosti.

Výhodná ponuka od spoľahlivého a férového dodávateľa pre Váš biznis.

■■ inzercia

Môžete ušetriť aj prerobiť
Podľa štatistík Úradu pre reguláciu 
sieťových odvetví v roku 2008 zme-
nilo dodávateľa elektrickej energie 
iba 8 odberateľov z radov domácnos-
tí. Avšak v roku 2009 to bolo už cel-
kom 7 697 domácností. Odvtedy pre-
šlo niekoľko rokov a v súčasnosti pre-
bieha urputný boj o spotrebiteľa, kto-
rého súčasťou je už aj podomový pre-
daj. My vďaka tomu môžeme pekne 
ušetriť, ale aj „prerobiť“. Nie je totiž 
pravidlom, že s novými dodávateľmi 
zaplatíte vždy menej. V niektorých 
prípadoch sú totiž práve tradiční do-
dávatelia lacnejší ako alternatívni. 
Avšak faktom ostáva, že noví dodá-
vatelia sú flexibilnejší, keďže ener-
gie nakupujú na burze, čo im umož-
ňuje reagovať na dianie na trhoch  
a ponúknuť spotrebiteľovi nižšiu ce-
nu. Oplatí sa teda podpísať s novými?  
S niektorými áno, s inými zas nie.

Na čo si treba dávať pozor
Jednoznačnú odpoveď nájdete vždy 
až po preštudovaní konkrétnej zmlu-
vy. Tú môžete nájsť na webe, objed-
nať si ju telefonicky, alebo vás môže 
navštíviť podomový obchodník. „Zá-
kazník by sa pri prezeraní zmluvy 
nemal uspokojiť len so všeobecným 
prísľubom zníženia ceny, ale mal by 
žiadať aj prepočet na jeho skutočnú 
spotrebu a porovnanie voči platbe  
u aktuálneho dodávateľa. Sľubovaná 
percentuálna úspora totiž často ne-
zodpovedá realite a odberateľovi sú 
vyúčtované dodatočné služby, ktoré 
si neobjednal (napr. poistenie alebo 

platené energetické poradenstvo),“ 
varuje Ing. Michal Jaloviar, zo Stre-
doslovenskej energetiky (SSE), kto-
rá patrí k trom tradičným dodávate-
ľom. Okrem toho, zavádzajúce môže 
byť aj rozdelenie ceny elektriny na 
nízky a vysoký tarif. Nízkym tari-
fom je spoplatnená elektrina spotre-
bovaná mimo špičiek, a vysoký tarif 
sa účtuje pre elektrinu spotrebovanú 
počas špičky.

Nepodpisujte bez overenia 
obchodníka a spoločnosti
Na druhej strane Žanet Müllerová, 
výkonná riaditeľka Energetického 

Centra (EC), ktoré patrí k alternatív-
nym dodávateľom, ubezpečuje, že 
im záleží na tom, aby bol zákazník 
obslúžený kvalitne a vyhli sa nedo-
rozumeniam. „Naši obchodní zá-
stupcovia dbajú na to, aby si zákaz-
ník vybral nového dodávateľa po zre-
lej úvahe a pochopení všetkých pod-
mienok. Sú školení v oblasti energe-
tiky a pripravení zodpovedať každú 
otázku zákazníka. Zreteľné označe-
nie identifikačným preukazom je ich 
povinnosťou. EC zákazníka po uzav-
retí zmluvy telefonicky kontaktu-
je za účelom overenia, že porozumel 
tomu, že zmenil dodávateľa a sú mu 
zrozumiteľné zmluvné podmienky. 
Ak zákazník nie je zastihnutý telefo-
nicky, zasiela mu EC list s obdobným 
obsahom,“ povedala Žanet Müllero-
vá. Bez ohľadu na argumenty dodá-
vateľov realitou je, že medzi zákaz-
níkmi prispievajúcimi do diskusií 
sú takí, ktorí vďaka novému dodáva-
teľovi ušetrili, ale aj takí, ktorí sa po 
rôznych komplikáciách radšej vráti-
li k tradičným dodávateľom. Správ-
nym prístupom teda pravdepodob-
ne nebude odmietať jedných alebo 
druhých, ale po dôkladnom preštu-
dovaní ponúk vybrať tú najlepšiu.

Ušetrite na plyne a elektrine

 Jozef KaščáK

redakcia@mediaplanet.com

■■ časy, keď ste kupovali 
energie od jedného dodáva-
teľa, sú dávno preč. Napriek 
tomu mnohí nevedia, že si už 
niekoľko rokov môžeme zvo-
liť dodávateľa sami. Alternatívni, 
dodávatelia lákajú nižšími cena-
mi, tí tradiční zas varujú pred po-
chybnými obchodníkmi a radia 
staviť na skúsenosti.

VýbER NAjlEPšIEho DoDáVATEľA ENERGIí  vám môže ušetriť nemalé finančné 
prostriedky. foto: istock
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*Platí v porovnaní so základnými cenníkmi tradičného dodávateľa.

Už pre takmer 100 000 zákazníkov sme najlepší! 

Neváhajte a uzatvorte s nami zmluvu, získate tým ceny elektriny a plynu nižšie o 10 % ako kdekoľvek inde*.

istota nižšia cena jednoduchosť

Stačí, ak zavoláte na 0850 000 888 alebo navštívite www.e-centrum.sk. Všetko zariadime za Vás bez zbytočnej administratívy.

Staňte sa ďalším spokojným zákazníkom Energetického Centra.
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Pre verných zákazníkov ZSE Energia sme pripravili 
jedinečné zľavy u našich zmluvných partnerov. 

Uvažujete o kúpe podlahového elektrického kúrenia, 
priamovýhrevných konvektorov, tepelného čerpadla, 
solárnych panelov alebo izolačných materiálov? 
Potom čerpajte zľavy až do výšky 30 %. 

Ak radi nakupujete spotrebiče online, môžete taktiež 
využiť zľavy do výšky 15 % pri nákupe v internetovom 
obchodnom centre HEJ.sk.

S programom Bonusová energia získa každý 
zákazník ZSE Energia výhody pre svoju domácnosť.

Ako využiť výhody Bonusovej energie?
• Navštívte predajné miesta našich 

zmluvných partnerov
• Preukážte sa faktúrou/informáciou 

o stave zmluvného účtu za elektrinu 
nie staršou ako 3 mesiace

• Jednoducho čerpajte zľavy

Viac informácií nájdete na www.zse-energia.sk 
v sekcii domácnosti alebo volajte našu 
Zákaznícku linku 0850 111 555.

-3 %-15 %

-30 ◊
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Bonusová energia
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Čo naozaj skrýva cena elektriny

Elektrárne,  všeobecný po-
jem, ktorý automaticky po-
užívame pri čítaní faktúry za 
elektrinu, diskusiách o zdra-
žovaní, pri riešení výpadku 

prúdu, či snahe zapojiť novo postavenú 
domácnosť, alebo firmu  a podobne.  
Fakt, že už dávno „nespravuje“ elek-
trinu len jedna firma často uniká. Hoci 
práve dobrá orientácia sa v problema-
tike je kľúčom  k spokojnosti s cenou  
i kvalitou  dodávok aj tu. 

Nová očakávaná legislatíva, známa 
ako tretí liberalizačný balíček, ešte vý-
raznejšie podporí možnosť rýchlo a fle-
xibilne zmeniť dodávateľa elektriny pre 
koncových zákazníkov.

Systém inteligentných sietí a inte-
ligentných meračov spotreby, ktoré  
zaviedla materská spoločnosť  Sloven-
ských elektrární Enel v Taliansku a Špa-
nielsku v desiatkach miliónov domác-
ností,  ponúka technické riešenie aj pre 
Slovensko. Toto riešenie navyše umožní 
zákazníkovi precíznu kontrolu jeho ná-
kladov na elektrinu.

Cesta elektriny 
Elektrina je komoditou, tovarom na trhu, 
kde si jej výrobcovia si vzájomne konku-
rujú.  Cena vyrobenej elektriny je vďaka 
tomu určená transparentne, a to ponu-
kou a dopytom na trhu, energetickej  
burze  v Nemecku i Prahe. Hovoríme  tu 
však o veľkoobchodnej cene vyrobenej 
elektriny, nie o cene pre konečného spot-
rebiteľa. Cesta od výrobcu k nemu je  to-
tiž dosť dlhá. A každý jej úsek sa pripíše 
do koncovej, fakturovanej ceny.
Dnes u nás nezávisle od seba pôsobia:

 výrobcovia elektriny,
vďaka svojim výrobným kapacitám  - vod-
ných, jadrových, tepelných, či fotovoltic-
kých elektrární produkujú  a dodávajú 
elektrinu do distribučnej siete. Najväčším 
výrobcom sú Slovenské elektrárne, člen 
skupiny Enel. Ich výhodou je takmer 90% 
podiel elektriny vyrobenej bez škodli-
vých emisií CO2 a zároveň vysoký podiel  
elektriny vyrobenej  ekonomicky efektív-
ne v jadrových elektrárňach

 prenosová sústava, 
zabezpečuje prenos elektriny vedením  
s napätím 220kV alebo 400 kV (prevádz-
kovateľom prenosovej sústavy na Sloven-
sku je spoločnosť SEPS) 

 distribučné spoločnosti, 
distribuujú elektrinu prostredníctvom 
vedení s napätím  rovným, prípadne 
nižším ako 110kV. Regionálne distribuč-
né spoločnosti na západnom, strednom  
a východnom Slovensku sú napojené na 
prenosovú sústavu, zabezpečujú distri-
búciu elektriny, prevádzkovanie a rozvoj 
distribučnej sústavy   

 dodávatelia – obchodníci, ktorí na-
kupujú elektrinu od výrobcov za ceny 
aktuálne na trhu a dodávajú koncovým 
spotrebiteľom. Tradiční dodávatelia (dis-
tribučné spoločnosti) alebo takmer 300 
alternatívnych dodávateľov majú šancu 
svojou správnou obchodnou stratégiou 
nakúpiť elektrinu za priaznivé ceny a po-
núknuť ju koncovým zákazníkom

 štát – realizuje svoju úlohu prostredníc-
tvom Úradu riadenia sieťových odvetví.

dodávka elektriny
Cena, ktorú platia koncoví spotrebitelia, 
sa skladá z viacerých položiek. Každá 
z nich však prispieva ku koncovej cene 
inou váhou. Výrobca elektriny sa na 
cene, ktorú platíme, podieľa menej ako 
polovicou. Cenu ovplyvňuje  viacero po-
platkov, ako napríklad poplatok za pre-
nosové služby (poplatok za využívanie 
prenosovej sústavy),  poplatok za distri-
búciu, poplatky za straty, ktoré vznikajú 
pri prenose a distribúcii elektriny. Ale aj 
náklady na prevádzkovanie systému, čo 

je položka, do ktorej ÚRSO zahŕňa rôzne 
iné náklady.   Pre väčšinu odberateľov, 
nie však domácnosti, je elektrina zaťaže-
ná aj spotrebnou daňou.

Konečná fakturovaná cena elektriny 
tak odráža celú cestu od výroby až po 
spotrebu.  A práve táto cena ovplyvňu-
je život domácností i vývoj celej krajiny.  
Je preto dôležité poznať celý systém, 
využiť technické a technologické novi-
ny a  správne ho  nastaviť a zladiť.

Ing. Jana Burdová, PhD.

Celý tento systém sa odráža v  zložení koncovej ceny -  v podieloch ceny vyrobenej 
elektriny, tarify za prevádzku systému (TPS), systémové služby (SyS) a prenos a dis-
tribúciu (T&D)

Zdroj: Slovenské elektrárne, a.s.
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